2-8 gener del 2004

em

1e Num. 9 Any 2

I Dossier de I'emprenedor, la formaci

el mercat de treball

PARLI MILLOR
“EN PUBLIC

2-8 gener 2004

EMPRENEDORS

«El més important de crear I'empresa
és que treballo en allo que m'agrada»

Helena Agusti Maragall va decidir ara fa sis anys crear

el seu propi negoci i ho va fer d'alld que més li agradava,

I'escultura. Actualment té la seva propia empresa, que

porta el seu nom, i es dedica a vendre obres d'escultura

Unica, seriada i per encarrec.

2 Anna Burjalés
Barcelona

es de ben petita, Helena
Agusti es va interessar
pel madn de l'art, ja que
la seva familia hi esta-
va molt vinculada. Per
aquest motiu va centrar els estudis
en aquest ambit, es va llicenciar en
histaria de Fart i belles arts, i va estu-
diar a diverses escoles especialitza-
des. Explica que «de sequida em vaig
adenar que el que més m'agradava
era treballar amb les mans, i no conti-
nuar estudiant a historia de l'arts.
La seva trajectoria professional va
passar per la sala Parés, el Museu
Macional d'Art de Catalunya i una
exposicié d'Unicef, com 2 comissaria,
entre d'altres. Perd feia una tasca
més aviat administrativa, darrere

d'un ordinador, i el que ella volia era
«tocar fang, fer una feina creativar.
Va prendre la decisio de crear el
seu propi negoci, per fer el que més
li agradava. «<Em vaig trobar en un
moment personal en el qual, o m'hi
llancava, 0 em passava el treny, expli-
ca Agusti, i afegeix que «vaig deixar
una feina segura per ficar-me de ple
en el tema de l'escultura».

Els comengaments van ser dificils. Va
habilitar una sala a casa seva, es va
fer una petita col-leccio, un cataleg
com a mostra de la seva obra, i va
anar picant a la porta de totes les
galeries d'art de Barcelona.

L'escultora explica que «vaig dedicar
moltes hores i vaig fer de tot, de mis-
satgera, de comercial, de transportis-
ta i, el més important, d'artistax. Perd,
per sart, les galeries van respondre
molt bé i de seguida el negoci va

- Gaudy j

~‘Nom: Helend Agustf Maragall ~~
Professié: escultora e
Helena Agusti Maragall van
1963, esta casada té dues filles. Es llicénciada en

" historia de I'art | belfes arts, i tota la seva trajectoria -
professional s'ha centrat en el mdn de rart.t i seva -
 obras'exposa a diverses galeries; com Edicions Mara
 gall,Ia botiga dei Macha, la galeria Jordi Barnadas i
 Montcada 27, entre d'altres. Entre moltes altres crea
ons, destaca la ‘Sagrada Familia’, amb motiu de I'an
1ud?, i diverses exposicions individuals. :

éixer a Barcelona 'any

engegar.

Agusti es dedica a la venda de les
seves propies escultures, que poden
ser obres Uniques o seriades, i els
preus s6n molt variables i for¢a asse-
quibles. Els materials que utilitza son
el ferro, el bronze o el bany de bronze,
i els clients principals sén les galeries
d'art 0 bé les empreses, que sovint li
fan encarrecs per fer regals. Segons
revela la mateixa escultora, 'éxit del
seu negoci es basa en quatre aspec-
tes: la qualitat del material, la qualitat
del disseny, un preu assequible i el
packaging, és a dir, 'embolcall i la
presentacio.

El negaci ha crescut rapidament, i
té previst d'incorporar una persana
per ajudar-la en tasques més admi-
nistratives. «Vull tornar a dedicar-me
principalment a ser artista i a la cre-
acion, afirma.

Entre els reptes per als propers anys
hi ha el d'aconseguir naus projectes
per continuar treballant. Per aixé
s'ha presentat a diferents concursos
convocats pel Forum de les Cultures
2004 i pel FC Barcelona. «Sempre
estic oberta a la possibilitat de fer
coses noves i alerta per trobar noves
idees», assegura.

La familia al costat

Agusti destaca el gran suport que ha
rebut, tant de la familia més propera
com dels amics, i reconeix que waig
tenir les condicions dptimes per poder
treballar en el meu projecten.

Perd també destaca que, @ més
d'aquest suport, cal que «tu mateix
tinguis confian¢a en el teu producte, i
si és una bona idea, amb molt d'esforg
s'acceptarar.

| el tema econdmic, remarca, a la llarga
&s fonamental. «Quan decideixes arris-
car-te, deixes de guanyar uns diners, i
és important tenir un coixi econdmic al
darrere».Un avis: «Cal controlar les des-
peses, perqué si no, et desmotivess.
Crear una empresa sempre té aspectes

HELENA AGUSTI amb les seves obres

positius i negatius. Agusti destaca com
a un dels més negatius el sentiment de
solitud, quan «vaig passar de treballar
en equip, de tenir companys de feina,
a trobar-me sola a casas.
Simultaniament, un dels aspectes
que valora de treballar des de
casa seva és que s'estalvia una
despesa important en el lloguer
d'un local, perd per altra banda
«la casa deixa de ser un espai
per descansar». Malgrat aquesta
circumstancia, l'escultora destaca
que d'aquesta manera ningt no
li controla el temps ni el horaris,
i pot compatibilitzar la feina 7 la
familia. «Tinc dues filles de vuit i
nou anys, i d'aquesta manera no
em perdo res»,

Helena Agusti es va formar a
Odame, el programa per a dones
emprenedores de Barcelona Activa,

e
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i assenyala que «em van ajudar mol-
tissim, i van ser basics per donar-me
I'impuls que necessitavar. Sobretot
destaca «la tasca d'assessorament
i de formacio que fan, i que encara
utilitzo quan tinc dubtes».

Sobre la seva experiéncia de crear
la seva propia empresa, €5 cantun-
dent. «Es magnific i molt gratifi-
cant establir-te pel teu compter,
i comenta que «lluites melt, t'en-
riqueixes, perd ho fas per tu», «A
mi —afegeix- m'ha donat sentita la
vida, ja que tot i haver treballat en
liocs magnifics, no era la feina que
jo volia fer», canclou.

Agusti, que recomana a tothom
que pugui, no només a les danes,
crear el seu negoci, considera la
seva empresa com un fill, ja que
«I'he vist néixer, i pergqué creixi,
I'hauré de cuidar cada dia».




